
【STEP2】

生き方をお金に変えるビジネスの仕組み構築法



失敗しないビジネスの条件

【ホリエモンこと堀江貴文さん提唱 】

1. 利益率の高い商売

2. 在庫を持たない商売

3. 定期的に一定額の収入が入ってくる商売

4. 資本ゼロあるいは小資本で始められる商売

● １～4を満たすものは、情報発信ビジネス

● PC1台で働く場所や時間の制限がない

● 商品を持ってなくても他人の商品を紹介して報酬が得られる（アフィリエイト）

● 超低コスト（月1,000円程度～）で自分のビジネスが持ててしまう

● 日本中（＋世界中）の人が自分のお客さんになりえる

● 収入の上限もなく自分がやった分だけ稼げる

● じゃあ、情報発信ビジネスさえやれば使えば誰でも稼げるのか？・・そうではない



Googleアドセンス

● クリック型報酬

● 広告をクリックする度に数十円の報酬

● 旬なトレンドのネタを書いていく

（芸能ニュース、最近話題のニュース）

● 年中、検索され続けるネタを狙って書く

（◯◯花火大会、ことわざの由来）

● アクセス数を大量集めないと稼げない（数百万PV）
● 自分が有名人にならないと稼げない

● ほとんどの人は挫折する、稼ぐまで時間がかかりすぎる



Amazonアフィリエイト・楽天アフィリエイト

● Amazonや楽天で販売されてる商品を紹介

● 売れた商品金額の1~3％が報酬

● 利用者も多く有名ECサイトなので紹介しやすい

● これ単体では稼ぎにくい（単価が低すぎる）

● 大量アクセスがないと無理



YouTubeアドセンス

● 1再生数あたり0.1円ほどの報酬

● 大量アクセスが必要

● カリスマYouTuberになる

● 需要のあるネタを探して投稿しまくる

● YouTubeの規約違反などで垢バンされる可能性も

● ほとんどの人は挫折する



せどり、転売

● 安く仕入れて、高く売る

● 家電、本、CD、DVD、ゲームなどを仕入れる

● Amazon、ヤフオク、メルカリで転売

● 稼ぎやすいけど、作業しないと稼げない

● なおかつ仕入れ資金が必要

● 仕入れ、検品、納品など肉体労働の連続・・

● 「誰でもできる作業」に魅力を感じない人は続かない

※不動産、FXのような多額資金が必要な方法は絶対NG
失敗した時のリスクが大きすぎる



薄利多売で稼ぐビジネスを
影響力のない個人がやると疲弊する

労働作業しないと稼げないビジネスは
自分が動けなくなったら収入が止まる



月30万円稼ぐならどっちが効率的？

● 100円の商品を3000個売る

● 3万円の商品を10個売る

● あなたが有名人で、人気店（超人気ブログ）なら売れるかもしれない

● でも現実的に一個人が3000個売るって、めちゃめちゃハードル高い

● たった10人だけ。「あなたから商品買いたい」っていう人を集めたほうが早い

● 商品単価 （利益いくらの商品を） × 顧客数（何人に売るか）  =　利益



成約型アフィリエイト

【物販】

健康食品、化粧品、食品、ダイエット器具..etc

【サービス】

英会話教室、ホテル予約、引っ越し見積もり...etc

【情報コンテンツ】

ダイエットノウハウ、恋愛ノウハウ、コミュニケーション講座、副業ノウハウ...etc

● ジャンルが豊富にある

● 報酬率が高い（案件によって条件異なる）

● 売れるものを持ってなくてもネットで商売できる





自分の商品・サービスを売る

● ノウハウをコンテンツ化（PDF、動画）

● オンラインサロン（通信講座）

● カウンセリング、コンサルティング（skype、対面）

● セミナー（skype、対面）

● 値段や内容はすべて自分で決められる

● 仕入れコストも在庫も掛からない→自分の経験、知識が商品

● 自分で作って自分で売れば、売上はすべて自分のもの



少し詳しい、少し出来る程度でいい（先輩ポジション）



誰に、何を提供するか？

● 闇雲に不特定多数の人に売る必要性はない

● ある特定の悩みや欲求を持った一部の人を対象にする

● それを解決するための方法を教える or紹介すればいい

● ナンパの経験がある →恋愛不器用な人にナンパを教えられる

● ダイエットの経験がある →太ってる人にダイエットを教えられる

● 副業で月10万円稼いだ経験がある →お小遣い欲しい主婦に副業について教えられる

● 旅行が好き→旅行の豆知識やお役立ち情報を教えれる

● フランス語を勉強中→フランス語を習いたい人に勉強してる過程を教えられる

● 転職で苦労した経験 →これから初めて転職する人に教えられる

● 教えるほどの経験はないです、商品ないんです　→　アフィリエイト

● スキルや知識は多少あります　→　自分の商品、サービス（＋αアフィリエイト）



ただ発信するだけでは稼げない

● 毎日記事を書いてるのに稼げません

● Facebookで友達5,000人作ったのに稼げません

● Twitterでフォロワー増やしまくったのに稼げません

● 作業を止めたら「いいね」が減る、「アクセス」が来なくなる、「収入」がなくなる

● サイトが、アカウントが飛んでしまって収入がゼロになりました

● 作業頑張ってるのに全く成果に結びついてない人は非常に多い

● 今まで積み上げてきたものがプラットフォームの影響で崩れてしまう

● 「正しい戦略がない」と一生作業地獄になってしまう



● 【集客】自分のメディアで集客をしていく（ブログ、YouTube、Facebook、Twitter等）

いきなり売るのではなくメルマガへ登録してもらう

最初から信用して買ってくれる人のほうがむしろ少ないから

　　　　　　　　　↓

● 【教育】メルマガに読者さんを集めて価値提供しながら信頼関係を築いていく

ブログ、SNSは相手のほうから来てくれないと読んでくれない

メルマガならこちらから提供したい情報を届けられる

　　　　　　　　　↓

● 【販売】あなたの生き方に共感してくれる人だけに販売する（商品・サービスの提案）

もし買ってくれなくても読者さんの情報を持っていれば何回でもアプローチできる

もしサイトやSNSがなくなっても読者さんがいればビジネスをやり直せる

「仕組み」を構築する

 プル型
（主導権：読者）

プッシュ型
（主導権：あなた）



ブログ×SNS×【メルマガ】の仕組みを

1日3人だけメルマガ登録してくれたら？

（30日×３人＝90人）

たった6人でいいからあなたの理念に共感する人だけに、
5万円の商品を売ることができれば

（6人×5万円＝30万円）

1日100アクセスでもいい
フォロワー数が500人でもいい

毎日更新もしなくていい
メルマガへ登録してもらうまでの入り口さえあればOK

「ステップメール」というシステムを使
えば予め設定しておいたメールを順
番に自動配信できる。

価値提供や価値観の共有～商品販
売まで自動化できてしまう。

インターネット上に仕組みを作っておけば、
コンテンツが集客も販売も24時間行ってくれる



まとめ

● 薄利多売、労働に依存するビジネスはNG

● ブログ×SNS×メルマガの仕組みを作ること


